
　　 　

■後継者が創業について改めて学ぶことで、事業展開の幅を広げます！

■実践に役立つ経営の知識とノウハウを提供します！
■創業するにあたっての、ビジネスプラン作成の重要性を確認します！
■経営者として何からとりかかればよいのかを明確にします！
■事業の成功確率を高めます！

　・付加価値のある差別化が「勝つビジネス」をつくる。

　①マーケティング

　②財務・お金の流れ

　③個人事業主か？株式会社か？

　・「売れ続けるしくみ」をつくるために何をすべきか？

　・ビジネスを、お金の面から見る眼をつくろう。

8/21（土）
13:00～16:30

8/22（日）
13:00～16:30

第１回

第２回

　①創業者としての心構え

　②現状分析の手法

　③創業のネタ

主　催

対象者
 ○独立・開業・起業を考えている方、興味のある方！
 ○創業まもない経営者（３年以内）
 ○中小企業の後継者、経営幹部

　・創業の形態は？

内　容テーマ

　・創業の心構えと、成功する企業家とは？

　・勝つ確率を上げるために、現状を深く知る。

開　催 日　時

かつ理論に基づいた、わかりやすい実践指導を信条

 ８月２１日（土）、８月２２日（日）１３：００～１６：３０

定　員  １５名（先着順） 受講料  １，０００円

 埼玉県エキスパートサポート事業実施機関
 本庄商工会議所・児玉商工会

日　時

会　場  本庄商工会議所：第１会議室

としている。

る研究会」委員。工業経営学会所属。
現在、経済産業省「次世代の中小企業経営を考え

経営コンサルティング会社を経営するほかに、飲食
フランチャイズ事業、介護事業海外事業も運営する
実践派コンサルタント。自ら数回の創業と事業承継
を経験し、数社の経営に携わる。
また、プレジデント社から「中小企業支援策のかし
こい利用法」を出版するなど執筆も多数。
講演は年間８０日を超える。経営者感覚を大切にし、


